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EMPRESAS

TRANSPORTES

J.BARROSO

UMA EMPRESA COM VISAO POSITIVA

No subsetor do transporte de matérias ADR, é incontornavel falarmos na empresa Transportes
Rodoviarios J. Barroso, uma empresa que conta com trés décadas de experiéncia no transporte de
combustiveis liquidos e gasosos, transporte de quimicos, gases industriais e medicinais, explosivos

e residuos liquidos.

ma histéria de sucesso que remonta a janeiro de 1989,
que contou com a petrolifera americana Mobil, como
primeiro cliente, como nos disse Miguel Barroso,
gerente da J.Barroso.
Nos dias de hoje, “os nossos principais clientes sdo na
sua maioria grandes empresas portuguesas, grandes
distribuidores independentes nacionais e multinacionais”.
Foi em Cabo Ruivo, na zona sul da expo, que a empresa iniciou
aatividade em 1989, em 1994 com o encerramento da refinaria
em Lisboa, a sede migrou para a Azambuja e em 2005 por
aquisicao dos restantes 50 por cento dos Transportes Amaral
e Frias, instalou-se em Alenquer, em zona industrial, que conta
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com 150 colaboradores, 130 motoristas, mais 20 indiretos
entre administrativos e manutengao.

Quanto & frota, a J.Barroso, dispée de 125 camibes, 85 sdo
tratores, 60 semi- reboques e 45 rigidos, camides de 19 e 26
toneladas.

O ndmero de semi-reboques e tratores, justifica-se segundo
Miguel Barroso, “porque para alguns clientes fazemos apenas
o servico de tracdo, como é o caso especifico do nosso
cliente Air Liquid, o cliente tem as suas proprias cisternas,
que obedecem a normas de construgdo complexas, pois
transportam materiais criogénicos a 160 graus negativos”.

As principais areas de negécio da J.Barroso, assentam em

quatro pilares fundamentais, o transporte de combustiveis
liquidos, gasolina e gaséleo, combustiveis gasosos, gas natural
e gas propano, gases industriais (azoto, COz2,argon,oxigénio)
e gases medicinais (oxigénio e azoto) e por fim o transporte de
quimicos, como clorato, soda caustica e 4cido sulfurico.

A empresa Transportes Rodoviarios J. Barroso, Lda. assume
assim o compromisso de satisfazer ~as necessidades e
expetativas da sua carteira de clientes, salvaguardando
a rentabilidade e sustentabilidade dos seus negdcios,
encontrando as melhores solugbes, numa perspetiva
individual, cumprir a regulamentacdo nacional e internacional
que sdo aplicaveis ao negécio, os procedimentos definidos e
os respetivos contratos, respeitar e assumir os compromissos
assumidos perante os seus colaboradores, clientes,
fornecedores, entidades competentes e comunidade em
geral.

O transporte de matérias ADR é uma area de negdcio que
acarreta uma preocupagéo acrescida, e desta forma os
motoristas que fazem o transporte destas
matérias carecem de uma formacio especifica,
para o efeito a J.Barroso considera que “os
motoristas deste tipo de empresas, tém que
ter um grau de certificagdes diferentes, com
um perfil proactivo, que entenda a area de
negécio como um todo, dai nés nos pautarmos
por contratar profissionais com experiéncia de
condugdo e pouca experiéncia no negocio, o
que nos permite através da formacdo continua
moldé-lo a identidade da nossa empresa”.
Questdes como a seguranca e condugao segura
s&o primordiais, para Miguel Barroso “néo séo as
mercadorias que sao perigosas, sdo as pessoas,
os seus atos, a sua auséncia de condugdo
defensiva. Mas se forem cumpridos todos os
protocolos estabelecidos, tudo corre bem. Ea
atitude do motorista que marca a diferenca, é
a atitude que reduz o consumo, ¢ a atitude da
condugéo defensiva que previne o acidente”.
Para o gestor, outra questdo que assume um
papel preponderante no core business da
empresa e que continua a ser um tema presente
nas agendas politicas e empresariais, nacionais
e mundiais é o transporte de matérias ADR
e subsequentes medidas implementadas na
sustentabilidade ambiental e seguranca, e uma
vez mais sobre este assunto, Miguel Barroso, é
perentdrio ao afirmar que "o manual do motorista
é uma peca chave, neste processo, pois este
deve ser rigoroso, completo e esclarecedor”.
Reforca uma vez mais a ideia do perfil do
condutor, a formagdo continua (anual), em
seguranga, conducdo defensiva, manuseamento
de produtos, extingdo de incéndios, controlo
de alcool e drogas, exames médicos, pois na
sua opinido s assim é possivel contribuir para
um melhor desempenho diério dos condutores
contratados e estarem bem preparados para
qualquer adversidade durante o seu trajeto.
Neste contexto, a J.Barroso esta a projetar uma

academia, onde o perfil do motorista é escrutinado, para que
o investimento na carreira do profissional possa ter retorno
a médio-longo prazo, “toda a certificacdo para motorista de
matéria ADR custa aproximadamente 5000 euros, tem que
haver um compromisso de ” vestir a camisola’, ndo pode ser
um mercado volatil, a nossa empresa sempre se pautou pela
diminuta rotatividade dos motoristas, que aliado a oferta de
salérios ajustados a fungéo, oferta de equipamentos de Ultima
geragéo, entre outros, garantem um investimento, a que hoje
apelidamos de win/win.", ou seja um contrato em que ambas as
partes ganham’, reiterou Miguel Barroso.

Uma empresa visionaria, que também ela se adaptou a era
da digitalizacdo, com a aplicagéo e desenvolvimento de uma
plataforma aberta e bidirecional, a comunicacéo é feita ao
minuto de uma forma intuitiva, agil e eficaz, entre a empresa
e os colaboradores, um passo fundamental para garantir que
todos os procedimentos sao cumpridos em qualquer uma das
éareas de negocio da J.Barroso.
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Esta nova era, traduzse numa fluidez na comunicacdo,
evita a burocracia e eventuais erros no preenchimento de
documentos, em termos de desenvolvimento e producao na
prestacdo de servicos de transporte, 0 motorista abre a sua
aplicagdo, tem acesso digital aos seus documentos, recebe
alertas e agiliza todo o processo e acima de tudo e ndo menos
importante a redugdo de custos.

Um dos lemas da empresa é que a J.Barroso transporta
energia positiva, contudo, desde a ultima crise financeira de
2008, que "enfrentamos em termos empresariais uma década
muito dificil, reforcada no ano transato pela greve geral dos
motoristas, no entanto quando vivemos e sobrevivemos &
adversidade, estamos muito melhor preparados para o que o
futuro nos reserva’, afirma o gerente.
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Este ano pandémico veio reforgar ainda mais esta questao,
no entanto e no setor da economia onde as empresas de
transporte de materiais ADR estdo inseridas, e em pleno
confinamento a J.Barroso, conseguiu aumentar o volume
de vendas no transporte de oxigénio medicinal, mas caiu
abruptamente no transporte de combustivel liquido, mas em
termos gerais, “a procura e a produgdo dos nossos clientes
traduziu-se numa queda real de aproximadamente 5 por
cento e nés acompanhamos essa quebra, mas em termos
de gestdo, essa quebra ndo trouxe preocupagdes acrescidas
no desempenho diario da nossa empresa, nunca estivemos
impossibilitados de produzir”.

Em termos estratégicos, Miguel Barroso, antevé uma
contragdo natural no primeiro semestre de 2021, em que

tudo dependera da evolugéo ou regressdo do cenario
pandémico, contudo “continuo confiante, porque acredito
que € nas adversidades que surgem novas oportunidades
de negocio e as aliangas j& existentes sdo reforcadas”,
afirma.

E para o sucesso a longo prazo dessas aliangas, sao
preponderantes a credibilidade, a confianga, proximidade
e trabalho diario junto dos parceiros, porque “sao eles
que mantém a sustentabilidade e rentabilidade do nosso
negocio”.

Uma estrutura musculada, que permite a J.Barroso, olhar
para o futuro com otimismo, e solidez das relagdes com os
atuais parceiros de negécio.

ATODO O GAS COM A
IVECO

Atualmente a J.Barroso, conta com 9 camides IVECO,
Miguel Barroso, assume que para gerir uma frota “a
primeira analise recai sobre o custo inicial da viatura,
a fiabilidade, o consumo de combustivel, o servico
pos-venda, para mim é fundamental, o equilibrio entre
estes quatro fatores”, reforcou Miguel Barroso.

Outra das apostas da empresa, ja em curso, é a
aquisicdo de veiculos com propulséo alternativa,
e este, explica-nos que “a nossa empresa tem uma
grande responsabilidade social de contribuir para
uma maior e melhor sustentabilidade ambiental, por
isso a opgéo de ter uma frota movida a gas natural,
oferece neste momento uma maior rentabilidade,
menores emissdes de CO2, e também considero que o
gas natural tendencialmente tera o seu préprio espago
seja em rotas ibéricas, seja em percursos urbanos”.

E refere ainda que “no dmbito dos pesados, quando
o custo do veiculo a gas natural for similar ao dos
veiculos a gasdleo, acredito que este ird conquistar
uma quota de mercado significativa, desde que a
rede de abastecimentos acompanhe esse mesmo
crescimento. Temos assim, uma realidade mais verde,
mais ecoldgica”.

A parceria com a marca italiana IVECO, remonta a
2016, e segundo o gerente da J.Barroso, “a parceria
tem sido um sucesso, porque a marca tem uma grande
preocupagao na questdo da economia de consumos
e da autonomia, os 300 quilémetros de outrora,
traduzem-se hoje numa autonomia que ronda os 1000
quilémetros, o que permite o aumento das rotas e
cordas de distribuicdo. Sao tratores que potenciam a
sua capacidade de utilizagao, fiabilidade, desempenho
do motor, poténcia e rendimento. Esta dltima geragao
de tratores em nada difere dos tradicionais tratores a

A J.Barroso deposita atualmente toda a confianca na
IVECO, e fundamenta a sua opinido ao dizer que a
marca “tem um excelente servico de pés-venda, um
parceiro de negdcios que esta sempre presente nos
bons e maus momentos, que oferece um leque de
produtos competitivos, e designs inovadores, como
é o caso do novo modelo S-Way, em que a opinido
da equipa de motoristas, é consensual quanto a
performance e conforto a bordo da nova cabine.”

A titulo de conclusdo, Miguel Barroso afirma
que aquando da aquisicdo de novas viaturas ou
renegociagdo da frota existente, a parceria com a
IVECO, ¢ para continuar cimentando assim a relagao
existente entre as duas empresas.
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